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SEarch, identificAtion and Collection of 
marine LittEr with Autonomous Robots

• Peste 90% din deșeurile
marine se află pe fundul
apei

• Obiectiv: automatizarea
procesului de căutare, 
identificare și colectare cu 
o echipă de roboți
autonomi



Detalii SeaClear, seaclear-project.eu
● Horizon 2020 RIA, 8 parteneri, 5 MEUR (500KEUR UTCN)
● UTCN: cartografierea deșeurilor marine, diseminare
● Demo-uri finale Hamburg, Dubrovnik
● PO în review meeting final (parafrazat): “SeaClear has been my 

favorite among all the projects I have managed”

Fraunhofer



Scalable Full-Cycle Marine Litter Remediation 
in the Mediterranean: Robotic and 

Participatory Solutions

• Avans tehnic: deșeuri mai mari și mai adânci; deșeuri de suprafață
• Ciclu complet: Când să colectăm? Ce să facem cu deșeurile după aceea?
• Abordare participativă pentru prevenție; elaborarea de politici



Detalii SeaClear2.0, seaclear2.eu
● Horizon Europe IA, 8 MEUR de la EU (600KEUR UTCN)
● 3 demo-uri finale Dubrovnik, Marseilles, Tarragona + 2 teste pilot
● Consorțiul SeaClear + parteneri extra pentru aspectele noi:



Limitări

• Descriem experiența noastră, fără garanții că ingredientele
sunt singurele posibile. Există și alte rețete corecte

• Nu furnizăm un ghid exhaustiv pentru propunerile Orizont! 
Doar o colecție informală de sfaturi

• Nu există reguli stricte „100% așa trebuie făcut”. Adaptați
regulile la situația dvs. particulară
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Selecția apelului
• Apelul și propunerea formează o buclă închisă: apelul este selectat pe baza

ideii de proiect, dar propunerea este (re)modelată pentru a se potrivi apelului. 
• Apelurile de nișă, complicate, pot fi bune deoarece este ușor ca propunerile să

rateze unele aspecte, ex.: ec.europa.eu/info/funding-
tenders/opportunities/portal/screen/opportunities/topic-details/horizon-
miss-2021-ocean-03-01

• Propunerea trebuie să abordeze toate subiectele, dar nu neapărat pe toate la 
fel de bine. Concentrați-vă pe punctele dvs forte și impresionați/livrați acolo; 
și atingeți suficient toate celelalte aspecte pentru a „bifa toate căsuțele”.



Selecția partenerilor
• Esențial: Fiecare partener trebuie să aibă un rol clar, iar rolurile

să acopere tot proiectul

• De menținut un echilibru între partenerii academici și cei industriali, 
geografic (nu mai mult de ~2 parteneri într-o țară), etc. 

• Includeți utilizatori finali ai tehnologiei/abordării dezvoltate!

• Începeți cu un nucleu de parteneri în care aveți încredere și folosiți
rețeaua lor, funcționează mai decât căutări externe (dar uneori
acestea sunt necesare)

• Găsiți parteneri muncitori, cu câte o persoană-cheie în fiecare
instituție care să vă ajute activ în timpul propunerii și al proiectului. 
Performanța inițială a unui partener este un bun predictor al 
performanței de-a lungul proiectului.
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Organizarea scrierii propunerii
• Începeți suficient de devreme: indicativ 6 luni
• Programați întâlniri periodice ale întregului consorțiu, cu frecvență 

crescândă pe măsură ce se apropie termenul limită. În ultimele 1-2 luni 
sunt necesare întâlniri săptămânale.

• Editați colaborativ online (Office 365, GDocs)
• Alocați lideri clari pentru toate aspectele, inclusiv pentru propunerea în 

sine. Nu trebuie neapărat să fie coordonatorul
• Liderul propunerii atribuie responsabilități clare cu termene limită și îi 

presează pe restul să își facă treaba, indiferent de “senioritate”.
• Responsabilitate cheie: colectarea datelor și completarea tabelelor în 

sistem; trimiterea propunerii (de preferință persoane diferite de liderul 
propunerii, pentru a paraleliza).



Ingrediente cheie
• O propunere bună impresionează de la început cu o idee bună, 

detaliată pe parcurs; și apoi convinge/oferă încredere că toate
aspectele necesare sunt gestionate („bifând toate căsuțele”).

• Esențial pentru convingere: ghidați (“țineți de mânuță”) cât mai
mult posibil evaluatorii. Trebuie să fie evident din titluri unde se 
găsesc toate elementele propunerii. Colorați și stilizați lucrurile
importante astfel încât evaluatorii ocupați să poată citi în diagonală.

• Fiecare apel are multe propuneri bune, deci în practică evaluarea se 
concentrează pe găsirea limitărilor unei propuneri ca să poată fi 
eliminată. Bifarea tuturor căsuțelor apără propunerea împotriva
acestei strategii. 



Impresionați: Aplicație convingătoare

• Problemă actuală și relevantă social/economic
• Ușor de înțeles la orice nivel de expertiză

• Detaliați urmărind un fir roșu în care se încadrează tot restul
propunerii:
– Utilizatorii finali definesc cazuri de utilizare (use cases)
– Acestea duc la provocări care motivează obiectivele
– Obiectivele sunt adresate prin metodologia propunerii
– Rezultatele sunt demonstrate la sfârșitul proiectului în cazurile

identificate, validând îndeplinirea obiectivelor declarate
Evitați propunerile care sunt doar o colecție a diverselor agende de 
cercetare ale partenerilor



Impresionați din prima pagină
• Logo-ul arată că aceasta nu 

este orice propunere, ci un 
efort deliberat și coerent

• Un paragraf de provocare, 
urmat imediat de un 
rezumat asemănător
abstractului cu toate ideile
cheie ale propunerii

• Formatarea ghidează lectura
• O mare parte din textul din 

casetele albastre este copiat
din apel, iar restul arată cum 
abordăm fiecare problemă
(bifarea căsuțelor)



Impresionați: Obiective

• Oferiți obiective clare SMART cu KPI-uri
• KPIurile trebuie demonstrate la final, dar este acceptabil

dacă o mică proporție din ele sunt îndeplinite doar
parțial => fiți optimiști, dar cu atenție!

• Metodologia trebuie apoi legată explicit de obiective



Folosiți grafice și tabele



Ghidarea evaluatorilor: exemple

• Titlurile negre sunt obligatorii din șablon, dar titlurile de nivel 3, 
gri, sunt personalizate, folosite aici pentru a spune evaluatorilor
că elementul roșu din formularul de evaluare este abordat în
această secțiune

• Rezultatele tematice sunt copiate din apel, urmate de explicații
despre cum propunerea abordează fiecare rezultat



Bifarea căsuțelor sub formă de tabel

• Descriptorii MSFD sunt importanți pentru acest apel. Am 
inclus un tabel în care fiecare descriptor este copiat în stânga, 
iar în dreapta explicăm legătura cu proiectul.

• Aceste explicații nu trebuie să fie perfecte; dacă propunerea a 
impresionat deja de la început și bifează nominal toate
căsuțele, evaluatorii ne vor ierta pentru câteva mărunțișuri.



Bifarea căsuțelor în text

• Abordează toate punctele din șablon, folosind aceleași cuvinte cheie
pentru ghidare, dar explicând cum propunerea le abordează specific.



Alte puncte cheie pe scurt
• Strategia de diseminare și exploatare trebuie scrisă cu atenție, 

e nontehnică și oricine poate identifica problemele
• Evaluatorii sunt diverși, nu intrați foarte mult în detalii tehnice

în metodologie! De ex. (de notat conexiunea cu Obiectivele)
• Nu aveți mult spațiu pentru pachetele de lucru, activităţile

trebuie să aibă câteva linii. Definiți intrări, ieșiri, conexiuni cu 
livrabilele.

• Nu uitați să bifați căsuța de etică!



Alte puncte cheie pe scurt
• Rata de succes este sub 10% deci în medie vor trebui scrise

peste 10 propuneri pentru a primi un proiect. Nu vă
descurajați nici măcar după 10 propuneri respinse!

• Dacă ați obținut un proiect, încercați să construiți un lanț: ex. 
RIA pentru tehnologia de bază, IA pentru prototip validat
comercial, EIC Transition pentru scalare comercială

• UEFISCDI oferă proiecte suport cu șanse foarte mari pentru HE 
obținute. Proiectele suport permit plata unor burse pentru
studenți. 
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Mulțumiri
• Întregii echipe ROCON, în special persoanelor cheie din SeaClear:

• Partenerilor de proiect
• UTCN (în special DMCDI și prorectorat cercetare)
• EU (Comisia Europeană și CINEA)
• Contact: lucian.busoniu@aut.utcluj.ro, rocon.utcluj.ro

Levente TamasTassos Natsakis


